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ABSTRAK

Penelitian ini bertujuan untuk mengimplementasikan teknik data mining
pada penjualan di Toko Mery menggunakan metode asosiasi "Algoritma Apriori".
Dengan semakin banyaknya data transaksi penjualan yang terkumpul, penting
untuk mengubah data tersebut menjadi informasi yang berguna untuk
meningkatkan strategi pemasaran dan penjualan. Studi ini berfokus pada analisis
data transaksi penjualan harian selama tiga tahun untuk mengidentifikasi pola
pembelian konsumen yang dapat membantu dalam mengatur tata letak produk dan
meningkatkan penjualan. Algoritma Apriori digunakan untuk menemukan asosiasi
antar produk yang sering dibeli bersamaan.Hasil penelitian menunjukkan bahwa
metode ini efektif dalam mengidentifikasi pola pembelian yang tidak terlihat secara
manual. Temuan ini diharapkan dapat memberikan rekomendasi yang bermanfaat
bagi Toko Mery dalam menyusun strategi penjualan yang lebih baik dan
mengoptimalkan persediaan produk. Selain itu, penelitian ini juga memberikan
wawasan tentang pentingnya penerapan teknik data mining dalam konteks bisnis

retail untuk meningkatkan daya saing dan kepuasan pelanggan.
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